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Worksheet: le mie 7 leve della reputazione
La mappatura del livello attuale su ognuna delle 7 leve del libro, con la selezione delle 2-3 su cui  
investire.

NUOVA VERSIONE — Questo worksheet sostituisce/integra la sezione corrispondente del Companion 
(Quaderno del Condottiero, Cap. 22 — integra la Sezione A (che copre le 4 dimensioni)). Utilizzabile subito come 
file autonomo sulla pagina risorse; da innestare nel Companion alla prossima edizione.

Le 7 leve — voto e stato attuale

Per ogni leva: voto 0-10 sul livello di attività REALE degli ultimi 12 mesi (fatti, non intenzioni) e 
l'evidenza che lo giustifica.

1. Leva 1 — Scrittura. Articoli, contributi, il libro professionale.  Voto: __/10 · Evidenza (cosa 
ho pubblicato negli ultimi 12 mesi): ______

2. Leva 2 — Eventi. Presenza attiva: da partecipante pianificato a speaker.  Voto: __/10 · 
Evidenza: ______

3. Leva 3 — Insegnamento. Docenze, formazione, scuole forensi, corsi.  Voto: __/10 · 
Evidenza: ______

4. Leva 4 — Networking strategico. I 20 contatti coltivati con sistema (vedi template 
dedicato).  Voto: __/10 · Evidenza: ______

5. Leva 5 — Presenza mediatica. Fonte qualificata per i giornalisti di settore, LinkedIn 1-2 
post/settimana di valore, eventualmente un podcast.  Voto: __/10 · Evidenza: ______

6. Leva 6 — Contributo istituzionale. Ordine, associazioni, commissioni, organismi di 
categoria.  Voto: __/10 · Evidenza: ______

7. Leva 7 — Impegno pubblico oltre la professione. Comunità, terzo settore, cultura: la 
reputazione di persona, non solo di professionista.  Voto: __/10 · Evidenza: ______

PUNTEGGIO TOTALE:  ____ /70  _______________________________________________

La selezione (qui si vince o si perde)

La regola del Capitolo 22: non si lavora su tutte e 7. Si scelgono 2-3 leve coerenti con la 
dimensione della reputazione più debole (dal test delle 4 dimensioni) e si presidiano per anni. Le 
leve non scelte si mettono esplicitamente in pausa, senza sensi di colpa.

La mia dimensione debole (dal test 4 dimensioni):  
_______________________________________________

Le 2-3 leve che scelgo (coerenti con quella dimensione):  
_______________________________________________

Le leve che dichiaro IN PAUSA per quest'anno:  
_______________________________________________

Per ogni leva scelta, l'azione trimestrale ricorrente (entra nel Piano Editoriale):  
_______________________________________________
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Rivalutazione fra 12 mesi (data):  _______________________________________________

Firma:  _______________________________________________
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